URY AS INNOVATION (2L {<:¥]

by Angelo Strazzella

Angelo Strazzella, fondatore di Enosi SpA, tra i 100 pil influenti esperti
del mondo di blockchain, & protagonista di questa rubrica dedicata all'in-
novazione e all'approfondimento di tematiche legate agli aspetti della
digital transformation anche in ambito finanziario, legale e tributario con
I'intento di segnalare soluzioni e opportunita per lo sviluppo delle impre-
se 4.0 che puntano all'eccellenza e all'ottimizzazione di gestione.
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BALLARE sotto la pioggia

Viene riconosciuto a Enosi, oltre una naturale capacita
nel gestire una rete, di professionisti, la comunicazione,
la digitalizzazione, e tutto il mondo tecnologico ¢ com-
plesso in cui la holding ¢ abituata a dare supporto per il
tramite delle sue partecipate , ha anche una particolare
abilita nell’utilizzo delle strategie finanziarie, in particola-
re utilizzando un modello ibrido che si pone tra i fondi di
venture capital e quelli di private equity per essere d’au-
silio alle PMI per I'individuazione della discontinuita a
vantaggio dello sviluppo.

E noto che queste attivita di investimento istituzionale in
capitale di rischio di aziende non quotate, in fase di start
up o turnaround, caratterizzate da un elevato potenziale
di sviluppo, richiedono senso della misura ¢ molta espe-
rienza.

Fortunatamente nel DNA di Enosi & innato il senso del
nuovo, del rilancio, quindi una forte tendenza ad attivare
delle procedure che cambiano il volto delle societa, anche
start up. Quando si tratta di muoversi con metodo, le
attitudini ¢ alcuni degli elementi chiave, all'interno dei
quali & descritta I'essenza di Enosi e le caratteristiche che
la contraddistinguono e che la Holding trasmette alle sue
partecipate, diventano essenziali.

La capacita di rilancio degli investimenti di Enosi si basa
su una combinazione degli elementi di innovazione tipi-
ci delle start-up con le valenze industriali e di mercato
delle societa partecipate.

Il venture capital ¢ una forma di investimento effettuata
prevalentemente da investitori istituzionali con ['obietti-
vo di ottenere un consistente guadagno in conto capitale
dalla vendita della partecipazione acquisita o dalla quota-
zione in borsa.
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L'attivita di venture capital non comporta unicamente l'apporto di capi-
tale di rischio, ma riguarda anche una serie di attivitd connesse e stru-
mentali alla realizzazione dell'idea imprenditoriale; fondamentale & I'ap-
porto professionale dello stesso investitore nell’attivitd della societa, di
fatto questi partecipa alle decisioni strategiche dell'impresa apportando le
proprie conoscenze ed esperienze professionali lasciando all'imprendito-
re ¢ al management la gestione operativa. Lo stesso investitore istituzio-
nale pud essere una figura di prestigio dell’ambiente finanziario, compor-
tando notorietd per l'azienda stessa ¢ facendo si che il mercato stesso
manifesti fiducia nella societa al momento della sua quotazione.
Quando ['investitore istituzionale entra in una societd in fasi successive
allo start up si parla di Private Equity che ha 'obiettivo di accompagna-
re I'azienda nel percorso di consolidamento e sviluppo che avviene per
aggregazione con altre aziende del settore e nel penetrare i mercati esteri.
Il concetto di Venture Capiral negli scorsi decenni si & in parte differen-
ziato tra USA e Europa. 1l Venture Capital, com'¢ noto, si occupa di
quell’area molto specifica che ¢ 'investimento [early stage, ovvero I'insie-
me dei finanziamenti a sostegno di imprese innovative ad alto potenzia-
le di crescita nei primi stadi della loro vita; e quella serie di interventi
effettuati in imprese gia esistenti che necessitano di capitali per consoli-
dare e accelerare la crescita in atto e avviarsi verso la exit.

Il fascino che ci attrae nell’essere di aiuto a imprenditori visionari, met-
tendo a loro disposizione I'esperienza maturata in questi anni (non certo
facili per 'economia) ¢ ripagato dai risultati che quotidianamente ci con-
fermano il fatto che ¢ indispensabile un notevole ottimismo. Probabil-
mente siamo nati per condividere il pensiero del Mahatma Gandhi: “La
vita non & aspettare che passi la tempesta, ma imparare a ballare sotto la

ploggia’

é¢ LA VITA NON E ASPETTARE CHE PASSI LA TEMPESTA,
MA IMPARARE A BALLARE SOTTO LA PIOGGIA.
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'HE STORM TO PASS,
DANCE IN THE RAIN. ®*
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